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Nota de Prensa

MAZABI y Panghea Capital Partners entran
en Nueva York con una inversidén en un
hotel de Times Square asesorados por

White Bridge Capital

e Através de una joint venture adquieren una participaciéon del 25% en
el hotel InterContinental New York Times Square, situado en pleno
Midtown Manhattan.

e Los socios locales Gencom y Highgate participan de la operaciéon
con la compra del 75% restante. Una vez invertidos mas de 30
millones de ddélares en rehabilitar el hotel, el activo podria alcanzar
un precio medio de mercado de 425 millones de ddlares.

Madrid, 2 de enero de 2026 — MAZABI, compafiia especializada en la gestiéon de
patrimonios inmobiliarios, ha participado en la adquisicion de un 25% del hotel
InterContinental New York Times Square, un activo de 607 habitaciones situado en la
confluencia de la calle 44 con la Octava Avenida, en pleno Midtown Manhattan. La
operacion esta articulada a través de una joint venture junto con Panghea Capital
Partners. Supone la entrada en el mercado hotelero de Nueva York y refuerza la

estrategia de diversificacion geografica y sectorial en el segmento hospitality.

White Bridge Capital ha asesorado en el estudio y ejecucion de la operacion y apoyado

en el andlisis de oportunidades en el pais.

Esta inversion marca la entrada de Mazabi en el mercado hotelero de la ciudad junto a
referentes del ecosistema de gestidén de patrimonios como Panghea Capital Partners,

firma internacional con presencia en Espafa, México y Estados Unidos.

La operacion se ha estructurado junto con dos socios y operadores locales de Estados
Unidos: Gencom, que adquiere otro 25%, y Highgate, que se hace con el 50% restante.
Una vez invertidos mas de 30 millones de dolares en rehabilitar el hotel, el activo podria

alcanzar un precio medio de mercado de 425 millones de dodlares.

Highgate serd el operador del hotel bajo la marca InterContinental, aportando su

conocimiento del mercado neoyorquino y su experiencia en activos urbanos de primer
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nivel. Por su parte, Gencom, grupo inversor especializado en hoteles y resorts de alta

gama, asumira el rol de asset manager y gestor global del proyecto.

MAZABI avanza asi en su estrategia de diversificacion geografica y refuerza su apuesta
por el segmento hospitality en mercados internacionales prime, complementando su

actual cartera de activos hoteleros

Para Juan Antonio Gutiérrez, CEO de MAZABI, “entrar en el mercado hotelero de Nueva
York de la mano de socios de primer nivel como Gencom y Highgate es un paso muy
relevante en nuestra estrategia internacional. Se trata de un activo iconico que encaja
perfectamente con nuestra filosofia de invertir en inmuebles de alta calidad, con
capacidad de generacion de ingresos recurrentes y un claro potencial de creacion de
valor a largo plazo. Esta operacion nos permite, ademas, seguir diversificando por
geografias y ciclos inmobiliarios, manteniendo nuestro enfoque de alineacién de

intereses con nuestros socios”.

Para Fernando Lépez Mufioz, CEO de Panghea Capital Partners, “es un orgullo haber
acompafiado a MAZABI en esta operacién en Nueva York, junto a socios locales de
primer nivel. Este tipo de inversion es posible gracias al global footprint de Panghea
Capital Partners y de nuestros socios de White Bridge Capital en Estados Unidos, que
nos permite identificar y acceder a oportunidades diferenciales, y a la probada capacidad
técnica de MAZABI en el mercado inmobiliario, clave para analizar, estructurar, ejecutar

y monitorizar inversiones de esta naturaleza con rigor y ambicion”.

“Confiamos en que el plan de mejora reforzara el posicionamiento del activo, elevara la
experiencia del huésped y contribuira a capturar su potencial de creacion de valor a

largo plazo”, ha asegurado el consejero delegado de Panghea Capital Partners.

Para White Bridge Capital “es un privilegio apoyar a Mazabi en su expansion en Estados
Unidos, aportando nuestra capacidad de analisis, estructuracion y ejecucion con los mas
altos estandares institucionales y la mayor rigurosidad. Esta operacion en un activo
emblematico de Nueva York refleja la solidez del corredor de inversion privada entre
Espana y la Costa Este de EEUU, especialmente en mercados como Nueva York y

Miami”
Un activo icénico con potencial de creacion de valor

El InterContinental New York Times Square se inauguré en 2010 como uno de los

mayores desarrollos hoteleros de Manhattan y cuenta con una plantilla de 300 personas.



mazabi PANCGCHEA

GESTION DE PATRIMONIOS CAPITAL PARTNERS

El hotel se levanta en una torre de 36 plantas y alberga habitaciones y suites con vistas
panoramicas del skyline de Nueva York, ademas de una amplia oferta de salas de

reuniones y espacios para eventos, asi como servicios de restauracion de alto nivel.

La operacion incorpora un plan de inversion y reposicionamiento del activo con
actuaciones previstas que tienen como objetivo elevar la experiencia del cliente, reforzar
el posicionamiento del hotel en el segmento alto y capturar el potencial de mejora de
rentas una vez el activo alcance su plena estabilizacion operativa, prevista para el
horizonte de 2027.

Sobre MAZABI Gestion de Patrimonios

MAZABI se funda en 2009 con un patrimonio bajo gestién de 250 millones de euros y que en la actualidad
gestiona unos 1.600 millones para 40 grupos inversores y 14 paises.

Desde hace afos, MAZABI ha basado su estrategia en la diversificacion y proyectos tanto de rentas como
de “Valor AfRadido” y con ello, acotar los riesgos del mercado y aprovechar posibles oportunidades en los
diferentes “asset class” inmobiliarios.

Especialmente, centrado en la reestructuracion, diversificacion y crecimiento de su Socimi SILICIUS para
obtener rentas estables y nuevas adquisiciones, siendo algunas objeto de incorporacion en especie a
SILICIUS como “Pipeline”.

Sobre Panghea Capital Partners

Panghea Capital Partners es una firma internacional de servicios de gestion patrimonial con presencia en
Espafia, México y Estados Unidos. Con un modelo basado en la integracién de tecnologia, talento e
innovacioén, Panghea ofrece soluciones integrales e innovadoras para la gestion de grandes patrimonios y
oficinas de familia combinando asesoramiento financiero, tecnologia, planificacion fiscal y sucesoria, asi
como el acceso a un universo de inversiones mas amplio del que existe en los canales convencionales.
Desarrolla su actividad a través de cuatro verticales especializadas: Panghea Wealth Advisors EAF, entidad
supervisada por la Comision Nacional del Mercado de Valores (CNMV), que presta asesoramiento
financiero y gestion de oficinas de familia; Panghea Wealth Solutions, intermediario de seguros de vida Unit
Linked y servicios de planificacion sucesoria y fiscal supervisada por la Direccion General de Seguros y
Fondos de Pensiones (DGSFP); Panghea Talent, enfocada en la gestiéon del talento y la formaciéon de
profesionales del sector de Wealth Management; y Panghea Ventures, brazo inversor del grupo focalizado
en la participacion en companias tecnolégicas con impacto en el ecosistema del Wealth Management.
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